
Explorer 

différents 

modèles de 

revenus pour 

obtenir plus de 

valeur
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Le low touch

L’abonnement Le gratuit

Le freemium Le rasoir et les lames Le publicitaire

L'agrégateur Les enchères

La location

Le combo

La vente classique

La facturation à l’usage

Le club La désintermédiation La production 
décentralisée

OOO
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Comment 
pourriez-vous 

faciliter l'accès à 
votre solution pour 

votre cible ?

Quelle valeur 
créez-vous pour les 
différentes parties 

prenantes ?

Pourriez-vous 
appliquer un 

modèle de revenus 
qui fonctionne dans 
un autre secteur ?

Comment 
pourriez-vous 

aligner votre modèle 
de revenus sur la 
valeur que vous 

créez ?

Posez-vous les bonnes questions pour innover dans 
votre modèle de revenus

• Testez et apprenez à évaluer le modèle de revenu qui vous convient le mieux :
o Comparez les modèles de revenus de 3 entreprises qui offrent des produits ou services similaires.
o Créez une page de renvoi et menez une campagne de communication numérique pendant quelques jours, 

puis mesurez les abonnements ou les précommandes.


