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Evaluez vos besoins financiers

Evaluer les besoins de financement : Evaluez le financement total nécessaire pour atteindre les objectifs de votre
projet. Cela devrait inclure les cotts de développement, de production, de marketing et de fonctionnement continu. Effectuez
des recherches approfondies et établissez un budget afin d'estimer les dépenses avec précision.

Examiner les flux de trésorerie : Evaluez vos flux de trésorerie actuels et vos ressources disponibles. Déterminez le
capital dont vous disposez actuellement et la durée pendant laquelle il vous permettra de poursuivre les activités de votre
projet sans financement supplémentaire. Cette analyse vous aidera a comprendre vos besoins financiers immeédiats et a
élaborer votre stratégie de financement ‘

Planifiez a I'avance : Planifiez vos prochaines sources de financement a I'avance, idéalement au moins six mois avant que
vous ne prévoyiez d'avoir besoin de capitaux supplémentaires. Cette approche proactive vous donne amplement le temps
d'explorer les options de financement, d'établir des relations avec des investisseurs ou des préteurs potentiels et de préparer
la documentation nécessaire.

Envisager des alternatives de financement : Etudiez les différentes possibilités de financement en fonction des
besoins, du stade de développement et de la situation financiere de votre projet. Il peut s'agir d'un financement par actions
aupres d'investisseurs, d'un financement par emprunt aupres de préteurs ou d'institutions financieres, de subventions, d'un
financement participatif (crowdfunding) ou de partenariats stratégiques.



L'accés au financement par fonds propres ou par
emprunt est conditionné par le niveau global de
préparation de votre entreprise

Jalons nécessaires Documentation requise

Avez-vous démontré votre problem solution fit?

Vous pouvez démontrer que votre idée d'entreprise répond a
un besoin réel du marché, sur la base d'une compréhension de
vos clients cibles.

Business plan

Etes-vous en mesure de justifier votre potentiel de
marché ?

Vos hypotheses de croissance doivent démontrer un fort
potentiel de passage a I'échelle, justifié par une étude de
marché sous-jacente.

Avez-vous démontré I'existence d'un business model
viable et évolutif ?

Votre business model doit expliquer clairement comment
votre entreprise crée, distribue et capture de la valeur.

Pitch deck

Valorisation (pour les fonds propres)

Disposez-vous d'une équipe, d'un produit et d'une
organisation capables de soutenir votre expansion ?
Vous avez ou pouvez avoir acces aux bonnes personnes, avec
I'expérience, le talent et la volonté nécessaires pour assurer le
succes de I'entreprise.




L'intégration d'un nouvel actionnaire dans votre
entreprise se fait par le biais d'un ensemble de

documents juridiques

La feuille de route/
term sheet

LLa convention
d'achat d'actions

Le pacte
d'actionnaires

Le Term Sheet est un document juridique de quelques pages qui résume les conditions financieres
et juridiques de la levée de fonds (notamment I'évaluation de l'entreprise et les principaux termes

du pacte d'actionnaires).
L'objectif de la term sheet est de faciliter les discussions, les négociations et I'accord de principe sur

les principaux termes.

Le contrat d'achat d'actions est un contrat formel ou un accord qui définit les termes et conditions
relatifs a la vente et a 1'achat d'actions d'une société. Il s'agit d'un document détaillé qui indique
clairement ce qui est vendu, a qui et pour quel montant, ainsi que toutes les autres obligations et

responsabilités.

Un pacte d'actionnaires est un accord entre les détenteurs d'actions de I'entreprise qui régit la
gouvernance, les processus de prise de décision, 1'acquisition et la vente d'actions, les dispositions
relatives a la résolution de tout litige futur entre les actionnaires...



